
Blueprint for Success:  Doing Business on 
State Construction Projects Webinar

This webinar has been approved for 1.0 LU AIA CEUs

For those interested in AIA CEU credit or Certificate of Participation:

If you are interested in receiving credits or certificate of participation for your attendance 
at an OFCC webinar, you will need to individually register and then individually login / 
logout for the webinar.  GoToWebinar provides us with a login and logout time for each 
attendee which acts as the digital documentation of your attendance for certification 
and auditing purposes. In order to receive either continuing education credits or a 
certificate of participation, attendees must attend the entire webinar. Please wait for the 
last slide to appear that indicates webinar has ended.

Credit is not offered to attendees who watch an OFCC webinar in a group environment.

This process has been approved by the Ohio Facilities Construction Commission and the 
Ohio Architects Board / Ohio Landscape Architects Board.

Welcome!



For your Information

Will the Webinar be Recorded for Future Use?

Yes – the webinar is being recorded and you will find 
the recording and the PPT in the OFFC Webinar 
Archive within five business days of the webinar.

Webinar Archive:

http://ofcc.ohio.gov/MediaCenter/Webinars.aspx



Have a Question?

Please use the Question feature on the right side of 
your screen at any time during the webinar.  

Responses will be provided at the end of the webinar.
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Continuing Education

This course is registered with AIA CESfor continuing professional 
education. As such, it does not include content that may be deemed or 
construed to be an approval or endorsement by the AIA of any material 
of construction or any method or manner of handling, using, distributing, 
or dealing in any material or product.

Credit(s) earned on completion of this course will be reported to AIA CES 
for AIA members. Certificates of Completion for both AIA members and 
non‐AIA members are available upon request.

Questions related to specific materials, methods, and services will be 
addressed at the conclusion of this presentation.



AIA CEU Course Description

During this webinar we will discuss upcoming business 
opportunities for state agency, higher education, K‐12 
school districts and community projects.  Topics to be 
covered are: what types of opportunities exist, how to 
find these opportunities, who are the project’s decision 
makers, how firms are selected, and tips on competing 
for a contract award.



Course Description

Learning Objectives
• Learn what types of public construction opportunities exist in 

Ohio.
• Learn how to find public construction opportunities in Ohio.
• Learn who the state public construction project's decision 

makers are.
• Learn how design professional and specialty consultant firms 

are selected, plus tips on competing for a contract award.
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Public Entities Discussed in this Webinar

Covered today:
• State agencies
• Higher education
• School districts
• Community projects

Not covered:
• Counties
• Cities
• Other local governments
• Roads, highways, bridges (horizontal construction)



Main Topics

Covered today:
1. What opportunities do exist – opportunity types
2. How to find opportunities
3. Who is the project’s decision maker
4. How firms are selected
5. Tips on competing for a contract award

Not covered:
• How to administer state contracts
• Specific projects
• Choice of construction delivery models
• Payment processes



Main Topics

1. What opportunities do exist – opportunity types
2. How to find opportunities
3. Who is the project’s decision maker
4. How firms are selected
5. Tips on competing for a contract award



1.  Opportunity Types (Project Roles)

• Architect/Engineer (A/E)
• Architect/Engineer of Record
• Criteria architect/engineer (Design‐Build)

• Consultants & Sub‐consultants
• Owner agent
• Commissioning agent
• Regional Planning Coordinator (RPC)
• Constructability review
• Remediation
• Facility assessment

• Construction Manager (CM)
• Design‐Builder (DB)
• Contractor & subcontractor
• Energy service company
• Material supplier
• EDGE  vendor (all disciplines)

Target 
audience 
for this 
webinar

Target 
audience for 
future 
webinars



Main Topics

1. What opportunities do exist – opportunity types
2. How to find opportunities
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2.  How to Find Opportunities

Resources:
• Websites
• Automated notification systems 
• Capital Bill
• OSFC Commission Meetings (particularly in July) + election results
• Builders’ Exchange
• Direct agency/owner contact

No public announcement requirement:

• State projects in which design services are <$50,000 (ORC 153.71 (A))
• Local projects below competitive selection thresholds (varies)
• Community projects
• Exigency/emergency



2.  How to Find Opportunities
Websites



2.  How to Find Opportunities
Websites

RFQs*

Ohio 
Register 
archive

Automated 
RFP 

notification

* NOTE: RFPs 
apply to CMR/DB 
and not published 
here.



2.  How to Find Opportunities
Automated Notification Sites

• RFQ Notification



2.  How to Find Opportunities
Capital Bill



2.  How to Find 
Opportunities
Capital Bill



2.  How to Find Opportunities
OSFC Commission Meetings

Classroom Financial Assistance Projects, announced in July 2013

District County Total State%
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3.  Who is the project’s decision maker?

Higher education 
• Almost all projects are locally administered
• Some projects include funding sources that attach other requirements 

(federal funding, private donors)

State agencies
• Locally administered below $200,000
• May be locally administered up to $1.5 M
• OFCC administered above $1.5 M

K‐12 and Career‐Tech Schools
• Locally administered if using all local funds, including HB 264 projects
• Joint selection by OFCC and school district if project is jointly funded



3.  Who is the project’s decision maker?

Community projects
• Locally administered by sponsor/grantee
• Funds may appear in various agencies

• OFCC – cultural and historical projects
• Department of Natural Resources – parks, trails, etc.
• Board of Regents/Higher Education institutions

• Funding agency typically not involved in design 
professionals selection



Main Topics
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4.  How are firms selected?

Professional design contracts must be awarded through 
Qualification‐Based Selection (QBS) process

• Training, education & experience of firm’s personnel, particularly those 
assigned to the project

• Firm’s ability to handle workload and availability of qualified personnel, 
equipment & facilities

• Past performance including cost control, work quality and meeting deadlines
• Any other relevant factors

Methods of selection are:

• Direct selection (sole source)
• Pre‐approved lists
• Project‐specific selection



4.  How firms are selected
Direct

Direct selection (sole source)
• Small projects
• Community projects
• School energy conservation (HB 264)
• Exigency/emergency
• Special circumstances

May include informal means of selection



4.  How firms are selected 
Pre‐approved Lists

Pre‐approved lists
• Expedites selection for smaller projects or specialized tasks
• Each firm eligible for contract awards up to a dollar limit (e.g. $250,000 per 

biennium)
• Firms are eligible for, but not guaranteed, work

Current OFCC consultant lists
• Engineering, surveying, energy & commissioning services
• Architect and landscape architect services
• Project auditing services
• Claims evaluation services
• Educational planning consulting services
• Neutral facilitation consulting services

There are also agency‐specific lists (e.g. DNR neutral facilitation)



4.  How firms are selected 
Consultant Lists



Professional Services Procurement Matrix (OFCC)
Displays the most expedited process allowed

SOQ = Firm submitted Statement of Qualifications (SOQ) for a Consultant List
Pre‐approved = Firm submitted SOQ for a consultant list and was pre‐approved by the Controlling Board
Pre‐interviewed = Firm submitted SOQ for a consultant list and was previously short‐listed & interviewed
RFQ = Owner posts a Request for Qualifications and follows the Qualification‐Based Selection process

4.  How firms are selected 
Pre‐approved Lists

Total Contract 
Value (Fees)

Select 1 and 
Negotiate

Select 3 & Rank 
Technical  
Proposals

Select 3 & 
Interview

Project‐specific 
QBS Process

< $50K SOQ < 1 year old

SOQ +           
Pre‐approved SOQ +         

Pre‐approved RFQ

$50K ‐ $100K
SOQ +           

Pre‐approved +
Pre‐interviewed

$100K ‐ $150K

$150K ‐ $250K

> $250K



4.  How firms are selected
OFCC Consultant List Schedule

Current List
Current # of 

firms Expires
Next 

opportunity

Project auditing services 2 6/30/15 3/15

Claims evaluation services 3 6/30/15 3/15

Educational planning 
consulting services 4 6/30/15 1/15

Neutral facilitation consulting 
services 3 6/30/15 12/14

Engineering, surveying, energy 
& commissioning services 27/106 6/30/15 12/14

Architect and landscape 
architect services 26/139 6/30/15 11/14

Regional Program Consultant 3 6/30/16 3/16

Facilities Assessment 7 6/30/16 3/16



4. How firms are selected: 
Project‐specific selection

Qualifications Based Selection of the A/E (OFCC)

1. Advertise Request for Qualifications (RFQ )
2. Receive responses [Form F110‐330]
3. Evaluate responses and determine short list (3 ‐ 5 firms)
4. Interview, rank, and select most qualified firm
5. Request Technical Proposal
6. Evaluate Technical Proposal
7. Negotiate fees and award contract



4.  How firms are selected
Project‐specific selection

A/E Selection Rating Form
100 point scale:

1 ‐ Firm location, workload & size 
[10]

2 ‐ Primary firm qualifications [30]
3 ‐ Key consultant qualifications 

[20]
4 ‐ Overall team qualifications 

[10]
5 ‐ Overall team experience [30]



4.  How firms are selected
Project‐specific selection: evaluation

Statements of Qualifications [SOQ] evaluated by:

1. Overall presentation

2. Firm’s and consultants’ experience and qualifications

3. Understanding of and suitability for the project

4. Staff qualifications and experience

5. Relationship of primary firm and proposed consultants



4.  How firms are selected
Project‐specific selection: Short List

1. Committee assigned to evaluate and score the responses

1. OFCC assigns 2 evaluators and requests 2 from the Owner

2. Scores consolidated

3. Short list of no fewer than 3 firms determined for 
interviews

4. Short list approved by management

5. Notification letters sent to short‐listed and non‐short‐
listed firms



4.  How firms are selected
Project‐specific selection: Interview & Selection

• Interviewing firms:
o Visit the Project site
o Bring primary firm and consultant staff to the interview [staff actually 

doing the work]
o Notify Selection Coordinator of personnel substitutions

• Notifications to:
o Selected firm with request for Technical Proposal
o Non‐selected firms



Evaluation considerations:

1. Understanding of the Project
2. Management approach
3. Proposed fees and reimbursable expenses
4. Approach to cost and schedule control
5. Understanding of security requirements and concerns
6. Contracts with state agencies for previous 24 months

4.  How firms are selected
Project‐specific selection: Technical Proposal



Main Topics

1. What opportunities do exist – opportunity types
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5.  Tips on Competing for a Contract Award

• Submit for projects for which you are qualified
• Clearly state your case for getting the contract
• Thoroughly read the Request for Qualifications
• Most short lists are based upon responsiveness
• Debriefs after selection on request
• Public records available:

– Shortlisted firms
– Evaluations
– Competitors’ responses
– Firm’s evaluations upon project completion
– Project files



Top 10 SOQ Mistakes

10. Submitting a poor quality proposal

9. Ignoring the EDGE goal or LEED requirements

8. Not proposing requested design disciplines

7. Repeating information in section H

6. Listing “storefront” location as principal office



Top 10 SOQ Mistakes

5. Making us search for relevant information

4. Not matching personnel to sample projects

3. Proposing consultants not relevant to project

2. Proposing unqualified personnel

1. Omitting relevant and specific information
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What’s up Next?

OFCC Webinar Series:  June 2014
June 18, 2014, 10:00 am
Blueprint for Success: Doing Business on State Construction 
Projects (for CMs, DBs, Contractors, Subcontractors)

June 25, 2014, 10:00 am
Educational Visioning + Building for the Future: A District’s 
Perspective (for design professionals, school districts, other 
interested parties)

June 25, 2014, 2:00 pm
EDGE 



What’s up Next?

OFCC Webinar Series:  July, 2014
July 2, 2014, 10:00 am
Ohio School Design Manual & Educational Facilities Planning 
Guide

July 9, 2014, 10:00 am
OFCC Contract Changes (for construction attorneys)
Note: This course has been approved by the Ohio Supreme Court of Ohio 
Commission on Continuing Legal Education for 1.50 total CLE hours 
instruction.



What’s up Next?

OFCC Conference 2014
July 16, 2014 
Embassy Suites Blue Ash (Cincinnati)

July 29, 2014
Embassy Suites Dublin (Columbus #1)

August 14, 2014 
Embassy Suites Independence(Cleveland)

August 28, 2014
Embassy Suites Dublin (Columbus #2)



A Reminder…

Blueprint for Success: Doing Business on State Construction 
Projects

This webinar has been approved for 1.0 LU AIA CEUs

If you are interested in receiving credits or certificate of participation for your attendance at 
an OFCC webinar, you will need to individually register and then individually login / logout for 
the webinar.  GoToWebinar provides us with a login and logout time for each attendee which 
acts as the digital documentation of your attendance for certification and auditing purposes. 
In order to receive either continuing education credits or a certificate of participation, 
attendees must attend the entire webinar. Please wait for the last slide to appear that 
indicates webinar has ended.

Credit is not offered to attendees who watch an OFCC webinar in a group environment.

This process has been approved by the Ohio Facilities Construction Commission and the Ohio 
Architects Board / Ohio Landscape Architects Board.



To Receive AIA Credit or Certificate 
of Participation

Email sue.meyer@ofcc.ohio.gov indicating your interest:

• AIA CEUs – please include your AIA membership number. 
Credit will be uploaded to AIA CES Discovery.

• Certificate of participation for self‐reporting to your 
professional organization or employer.

• Remember, we are unable to offer individual credit when 
watching in a group environment.



Questions after the Webinar?

Contact the presenters directly:

lane.beougher@ofcc.ohio.gov
crystal.canan@ofcc.ohio.gov



This concludes The American Institute of 
Architects Continuing Education Systems 
Course

Provider Name:   Ohio Facilities Construction Commission
Provider #: G442
CEU Contact: sue.meyer@ofcc.ohio.gov


